Fiche rendez-vous découverte

Identification Connaitre mon contact

Nom de 'entreprise :
. b .
Fonction dans I'entreprise :

Prénom :
Nom :
Tél:
Mail :

Son réle dans le processus de décision d’achat :

Ses centres d’intéréts :

Ses attentes pour cette visite
Est-il demandeur? 0O Oui O Non

Quelles sont ses motivations pour cet achat ?

Attitudes vis-a-vis de mes concurrents :
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| Ses ambitions personnelles :
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: Travaille t-il déja ou a-t-il déja travaillé avec un de mes
|
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1

concurrents ? O Oui O Non
Qui est-ce ?
I o o o o o o e e e e e e e e e e e e o e e e e e e e e e Em S S e Em e G Em S S e Em R e S e Em EE Em e S Em  Em e Em e e e e e e e
Les attentes des autres personnes incluent dans le projet
Est-il décideur? (O Oui O Non Qui sont les décideurs ?
Sur quels criteres le choix se fera ?
Le choix du prestataire est-il un enjeu important pour mon contact O Oui O Non

Qui va utiliser mon produit / mon service :

Cette fiche découverte client vous est proposée par www.eplucheur-commercial.fr



http://www.eplucheur-commercial.fr/

